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2 | Weiterentwicklung des Vorschlags zu den Bewertungsk riterien

Kriterium 1: Lösung von 
Wettbewerbsproblemen

Überhöhte Preise

Foreclosure

Kriterium 2: Berücksichtigung 
von Externalitäten

Berücksichtigung von Anrufexternalitäten

Kriterium 3: Anreiz zu 
effizienten Investitionen

Entfaltet korrekte Investitionssignale

Kosten und Risiken werden abgegolten

Vertrauen in die Stabilität des Abrechnungssystems

Kriterium 4: Anreiz zu 
effizienter Netznutzung

Effiziente Steuerung von Angebot und Nachfrage

Werden die Gefahren einer Fehlnutzung (Über-
/Unternutzung) reduziert/eliminiert?

Decken die Preise im langfristigen Durchschnitt die 
Kosten der Netzerweiterung?
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Bzgl. Initialinvestitionen

Bzgl. 
Erweiterungsinvestitionen
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3 | Vorschlag zu den Bewertungskriterien

Kriterium 5: Vermeidung 
regulierungsinduzierter 
Arbitragemöglichkeiten

Setzt das Abrechnungssystem Anreize zu 
ineffizientem Routing zur Erzielung wirtschaftlicher 

Vorteile (Tromboning etc.)?

Kann das Abrechnungssystem in Kombination mit 
technischen Maßnahmen Arbitrage verhindern?

Kriterium 6: 
Transaktionskosten

Führt der landes- und / oder segmentspezifische 
Einsatz des Abrechnungssystems zu 

Arbitragemöglichkeiten?

Investitionen in Abrechnungssysteme inkl. 
Abschreibungen auf bestehende Systeme 

Kosten der Regulierung

Verhandlungskosten

Kriterium 7: Rechtssicherheit
Bestehen finanzielle Auswirkungen (inklusive 

Rückstellungen) einer gerichtlichen 
Entscheidung gegen das Abrechnungssystem?

Vor dessen Einführung

Nach dessen Einführung

Möglichkeit zur Rückabwicklung der Zahlungsströme 
und / oder der Nachverrechnung im Falle einer 

gerichtlichen Entscheidung gegen das 
Abrechnungssystem
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4 | Vorschlag zu den Bewertungskriterien

Kriterium 8: Disruptivität und 
Kompatibilität

Kriterium 9: Zukunftssicherheit

Wie kompatibel ist das Abrechnungsregime mit 
Modellen in anderen Teilen der Welt?

Flexibilität hinsichtlich zukünftiger Marktentwicklungen 
und technischer Umwälzungen

Machen kleine / große Änderungen der 
Marktgegebenheiten eine Anpassung 

erforderlich?

Für welche Dauer kann das Abrechnungsregime 
anwendbar bleiben?

Disruptivität
Endkundenebene

Vorleistungsebene

Berücksichtigung von Technologieneutralität

Bzgl. Entgelthöhe

Bzgl. Abrechnungsregime

Kompatibilität mit NGA/NGN
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5 | Neuer Vorschlag zu den Bewertungskriterien

Kriterium 10: Sicherstellung 
nachhaltigen Wettbewerbs

Verursacht das System keine 
Wettbewerbsverzerrungen zwischen Fest- und 

Mobilnetz?

Stellt das Abrechnungssystem einen effizienten 
Markteintritt sicher?

Verursacht das System keine 
Wettbewerbsverzerrungen zwischen großen und 

kleinen Betreibern? 

Stellt ein effizientes Maß an Investitionen sicher?

Sind wenige flankierende regulatorische Maßnahmen 
erforderlich?

Kriterium 10 ist eine 
„Gesamtbetrachtung“ aus den 

Kriterien 1 bis 9
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6 | Weitere Vorgehensweise

Bewertung 22.9.2009 von ausgewählten Abrechnungsmodellen gem. der Kriterien

• Capacity Based Charging (Abrechnung nach Kapazität - z.B. Anzahl 
Leitungen/Kanäle oder Peak-Bandbreite)

• Volume Based Charging (Abrechnung nach Volumina – z.B. nach GB)

• Qualitätsdifferenzierende IC-Preise (Unterschiedliche IC-Preise je nach Qualität 
oder Qualitätsklassen)

• Terminierungswettbewerb

�s. Excel-Darstellung

� Wichtig : nicht alle Modelle lassen sich komplett bewerten, da sie von weiteren 
Umfeldfaktoren abhängig sind. Dies ist separat gekennzeichnet und „nicht benotet“
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